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INFORMAZIONI PERSONALI 
 

Nome  ANTONIO GRANATA 
Indirizzo  VIA S.NULLO, 180 – 80014 GIUGLIANO IN CAMPANIA (NA) 
Telefono  392.6371025 

Fax   
E-mail  granaan@gmail.com 

 

Nazionalità  ITALIANA 
 

Data di nascita  NAPOLI, 30.06.1978 
 
 

ESPERIENZA LAVORATIVA 
  

• Attuale  DIRIGENTE INGEGNERE UOC SVILUPPO E GESTIONE ATTREZZATURE SANITARIE 

(INGEGNERIA CLINICA) 
• Nome e indirizzo del datore di 

lavoro 
 ASL NAPOLI 3 SUD 

 
 

ISTRUZIONE E FORMAZIONE 
 

• 2019  TECNICO ABILITATO ALLA FUNZIONE DI R.S.P.P. 
 

• 2008 
 

 DOTTORATO DI RICERCA IN “BUSINESS MANAGEMENT ENGINEERING” 
UNIVERSITA’ DEGLI STUDI DI NAPOLI “FEDERICO II” 
 

• 2004  ABILITATO ALLA PROFESSIONE DI INGEGNERE 
ALBO DEGLI INGEGNERI DELLA PROVINCIA DI NAPOLI - ISCR.N.16009 
SETTORI: CIVILE, AMBIENTALE, INDUSTRIALE, DELL’INFORMAZIONE 
 

• 2003  LAUREA IN INGEGNERIA 
UNIVERSITA’ DEGLI STUDI DI NAPOLI “FEDERICO II” 
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MADRELINGUA  ITALIANA 

 
ALTRE LINGUE 

 

  INGLESE 
• Capacità di lettura  OTTIMA 

• Capacità di scrittura  OTTIMA 
• Capacità di espressione orale  OTTIMA 

 

ELENCO DEI PRINCIPALI CORSI 
 

 SDA BOCCONI: corso - LECCO 
LA GESTIONE DEL CAMBIAMENTO (Prof.A.MONTEFUSCO – Prof.G.PONTIGGIA) 
SDA BOCCONI: corso – Università Bocconi - MILANO 
KEY ACCOUNT MANAGEMENT (Prof.F.ANCARANI – Prof.E.BAGLIERI – Prof.M.A.SISTI) 
SDA BOCCONI: corso – STRESA (VB) 
APPRENDIMENTO E CAMBIAMENTO (Prof.A.MONTEFUSCO – Prof.G.SILVESTRI) 
SDA BOCCONI: corso - MILANO 
AREA MANAGEMENT PROJECT  (Prof.A.MONTEFUSCO – Prof.ssa L.TERSI) 
IL SOLE 24 ORE: corso - MILANO 
IL VALORE DELLA LEADERSHIP (Prof.R.VARVELLI)     
IL SOLE 24 ORE: corso - MILANO 
LA LEADERSHIP ED IL MANAGEMENT D’IMPRESA (Prof.R.VARVELLI) 
SDA BOCCONI: corso - MILANO 
CHANGE MANAGEMENT  (Prof.A.MONTEFUSCO – Prof.ssa L.CAROZZI) 

GE LEARNING CENTER: corso – MILANO 
CREATING CUSTOMER VALUE – CORSO AVANZATO (Prof.A.BOVISI)  
TRAINING EX DLGS 50/2016 – ROMA 
STUDIO LIROSI & PARTNERS 

TRAINING EX DLGS 231/2001 – NAPOLI 
ERNST&YOUNG 

MILLER HEIMAN ADVANCED WORKSHOP: corso – MILANO  
STRATEGIC SELLING  (Prof.S.STORINI) 

 

   

 
 


